Dans le cadre d’un développement fort et rapide de ses activités, Le Groupe TILLY, implanté dans le Grand-
Est de la France et au Luxembourg, distributeur d’équipements (EPIROC, TOPCON, LABOUNTY, MORIN,
etc.) recrute :

Un Développeur Commercial Gamme Equipements et Accessoires (H/F)

Fonction :
Votre mission sera :
- Assurer la prospection et développer le chiffre d’affaire sur le secteur géographique qui vous sera
confié.
- ldentifier les besoins en équipements/services de nos clients et des nouveaux prospects que vous
rencontrerez.
- Construire une offre adaptée, emporter la décision des clients et assurer un suivi de vos affaires jusqu’a
leur compléte réalisation.
- Organiser votre temps et optimiser vos déplacements sur I’ensemble de votre secteur
- Effectuer les reporting d’activités.

Profil :

Vous avez une premiere expérience dans une société reconnue en B to B, de préférence sur le marché du BTP
/Agricole/Industrie dans la commercialisation de produits techniques : outillages/machines/levage...

Vous étes intéressé(e) par les nouvelles technologies.
Vous avez entre 2 et 5 ans d’expérience dans la vente en B to B.
Vous avez une aisance relationnelle et un sens de 1’écoute développé.
Vous étes organisé(e), rigoureux (se) et savez planifier vos différentes taches et vos priorites.
Vous avez une capacité d’anticipation et de réactivité pour répondre aux clients et aux prospects.
Une connaissance du tissu économique de ces régions est donc souhaitée.
Si vous souhaitez relever ce challenge, n’hésitez pas a postuler !
Salaire :
A définir selon profil : fixe + variable + voiture
Contrat :
CDI, temps plein.
Poste a pourvoir immédiatement.
Lieu de rattachement : Woippy (57)
Les +:
- Mutuelle de groupe
- Prévoyance
- Acces a un service de réductions sur les achats de la vie courante.
Un parcours d’intégration et de formation feront partis des clefs de votre réussite !

Si ce challenge vous intéresse, adressez votre CV + lettre de motivation a :
monavenirpro@groupetilly.com



